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ERP-entreprenor.
Med kapital fran forsalj-
ningen ay affarssystemet
Baan grundade Jan Baan
sitt nya foretag Cordys.
Bolaget satsar sina ut-
vecklingsresurser i centra
I Indien och Holland.
Slutresultatet blev ett
Business Process Mana-
gement-system (BPM),
alltsa ett verktyg for att
skissera/modellera, over-
blicka och praktiskt ge-
nomfora processer i

en organisation.

CORDYS  BUSINESS PROCESS MANAGEMENT-SYSTEM

"Inget nytt
affarssystem,
utan nasta ste

efter ERP”

Mannen bakom Infors flaggskepp Baan, har en ny losning...

m Av CLAES PHILIPSON, VF
“\%

LACKET HADE KNAPPT

J hunnit torka p4 avtalet for
<. Infors kép av Lawson for-
rin marknadsféringen av
en ny mjukvara - utveck-
lad av samme man som skapade
Infors flaggskepp Baan - tog fart.
Men det handlar inte om ett nytt
affirssystem utan ett “nista steg
efter ERP — en 16sning som ir
skriven f6r molnet — inte utlokali-
serad dit”.

VerkstadsForum har triffat Per
Jonsson, koncernchef och VD for
Baans nya bolag Cordys med site i
nederlindska Putten, och Jan
Hvestedt. nordenchef. f6r en dis-
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som tidigare. Men hans erfaren-
het 4r att ménga ERP-imple-
menteringar i stérre organisatio-
ner forr eller senare blir ett
lappticke av kopplingar och
anpassningar i en alltmer dyna-
misk virld. Dirfor satsade han i
stillet pd att skapa ett mellanla-
ger som beskriver processerna i
ett forerag. Men som ocksa kan
utnyttja data som finns lagrade i
andra ERP-system och sedan
kombinera dem via Internet.

Ett BPM-system. Med kapi-
tal frin f6rsiljningen av Baan
till Infor grundade han séledes
Cordvs. med programutveckling

tet blev ett Business Process
Management-system, d v s ett
verkeyg for att skissera/modelle-
ra, 6verblicka och fakeiskt
genomfra processer i en organi-

sation. Idag siljs

Italien och Norden, siger Per Jonsson.
Applikationer blir tjanster.
Nordenchefen Jan Hygstedt beskriver
produkten som en plattform, baserad
pi SOA (Service Oriented Archirec-
ture), en struktur som omvandlar
applikationer till "tjinster”. Det édr en

lésningen i alla
typer av ekonomi-
er 1 virlden och
det finns for fem
industrivertikaler:
Telecom, bank/
forsikring, tll-
verkning/logistik,
offentlig forvalt-
ning och f6r ener-
gisektorn.

— Storsta mark-
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struktur som gor
att man i molnet
kan koppla sam-
man “tjanster” for
flera foretag — och
kéra dem paral-
lellt i skilda data-
center.

— Det hir kan
man inte ha om
man inte har
”Multi Tenancy”
och det klarar de




Tf ERP-redaktdr Claes Philipson

Sjilva arbetet att sitta upp dessa
processer gors av partners som Cap-
Gemini, CSC och vertikalpartners,
som Powell.

— Eftersom vi frin bérjan skrev
affiirslagret for Internet s har vi
storre mojligheter atc erbjuda 16s-
ningen som en tjinst i molnet. Vi
har en marknadsplats pa nitet som
heter Cordys Process Factory som
ser lika glad och firgstark ut som
hos var partner Google.

Partner med Google. Jan
Hygstedt papekar i sammanhanget
att Google inte har ngot eget BPM-
erbjudande och dirfor 4r sirskilt
intresserat.

— De har ju gjort precis som vi.
De skrev sin plattform frin scratcch
med SOA. Det gjorde inte konkur-
renterna. Vi forstir dem s vil,
skimtar Hygstedk.

For att garantera sikerheten i
molnet samarbetar man med
Amazon och Rack Space.

— Vi sdger inte "rip and replace”,
som SAP, utan "behdll dina gamla
system och koppla ihop dem efter
era organisatoriska férutsittningar”.

Ett tillvaxtomrade. VD Per
Jonsson beskriver hur en komplex
verklighet dir det blir allt vanligare
att ett foretagsforviry leder dll ate en
koncernstrategi héller hogst tv4 4r.
Detta medan IT-system i regel pla-
neras 6ver en tiodrscykel. Det 4r hir
Cordys ser en grogrund for sitt
system.

— Det ir inte ovanligt atc IT-
avdelningarna fir nya direktiv var
tredje eller sjitte ménad — samtidige
som alla vet att en strategi inte gir
att genomféra utan bra [T-stod.

Med andra ord ser man en vixan-
de nisch mellan féretagens manga
ERP-system. Och verkligheten 4r
ofta mer komplex #n man tror.

En av deras kunder har t ex 25
olika implementeringar av SAP och
22 av Oracle i samma organisation.
Och nir det giller tillverkande
industri méste man dven ta hinsyn
till och hidmta darta frin MES
respektive CAD/CAM-system.

— Vi fir ihop hela denna strukeur
tack vare att vi fokuserar pd en enda
produke dir vi sitter in den verkliga
affirsprocessen och monirtorerar

verkliga floden.




